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NOWE CENTRUM LOGISTYCZNE - HARMONOGRAM INWESTYCJI

: ; przetarg na b
i i Generalnego wybor
zalc(lup dziatki Wykonawee dostawcéw plan’owan_e
po . Robot rozwiazan ukonczenie
inwestycje Budowlanych magazynowych inwestycji

MAGNICE

09.2013- 01.2014-
02.2014 07.2014
podpisanie montaz
umowy nha rozpoczecie urzadzen
wspoffinan- budowy magazyno-
sowanie z wych
EFRR
lat Projekt ,Centrum Ustug wspdlnych w zakresie logistyki dla grupy AB” realizowany jest w ramach poddziatania 4.5.2
5 ) Wsparcie inwestycji w sektorze ustug nowoczesnych. Dziatanie 4.5 - Wsparcie inwestycji o duzym znaczeniu dla
oraitel world gospodarki , osi priorytetowej 4 Inwestycje w innowacyjne przedsiewziecia Programu Operacyjnego Innowacyjna

Gospodarka.

Qe B2BM =i

Projekt Wspoétfinansowany ze przez Unie Europejska z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego. Ay e o e e
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Nowe Centrum Dystrybucyjne w Magnicach

Nowe Centrum Dystrybucyjne to:

system magazynowy w petni dostosowany do obstugi ustugi dropshipping

konsolidacja zlecen wptywajaca na zmniejszenie kosztéw finansowych

wieksza ilo$¢ powierzchni odktadowczych to zwiekszenie efektywnosci proceséw

ponadstandardowe regaty magazynowe z wykorzystaniem rozwigzan typu cartoon flow - szybszy i tatwiejszy
dostep do magazynowanych paczek dzieki regatom przeptywowym

pick to the box: automatyczna linia kartonowa usprawniajaca pakowanie i wysytanie przesytek. Rozwigzanie

wspierajgce kanat B2C.

s B2BM _mEmm

Zdjecia z inwestycji: maj 2015 r.

Najwieksza inwestycja w historii spotki oraz jedno z najnowoczesniejszych

centréw logistycznych w branzy IT w Europie Srodkowo-Wschodniej.
Planowane oddanie inwestycji do uzytku: maj 2015 roku.




Nowe Centrum Dystrybucyjne w Magnicach

O 0 ©

5 12 000/godz. 27 000 m? 187 000 szt.
nosnikow powierzchni nowego centrum indeksow
M A G N I C E ultra szybki sorter logistycznego produktowych

120 000 324 000 m?

wysytek dziennie kubatura obiektu



WYNIKI FINANSOWE
'GRUPY AB Q1/2015
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Przychody

Zysk netto
w tys. PLN +25,5% w tys. PLN y +27.4%
1 800 000 - 1692 423 16 000 - /
13 540

1 600 000 - 14 000 -
1 354 561 1348 370
1 400 000 - 12 000 - 10 631
1 200 000 - 10000 1
1 000 000 - & 000 |
WYNIKI 800 000 - 6194
6 000 -
SKONSOLIDOWANE 310000 1 + 000 |
GRUPY AB N 2 000 |
0 0 .
Q1 2013 Q1 2014 Q1 2015 Q1 2013 Q1 2014 Q1 2015
Przychody (narastajaco 4 kw.) Zysk netto (narastajaco 4 kw.)
wtys. PLN +22,3% w tys. PLN +22,6%
8 000 000 - / AZO
7 000 000 4 6 782 186 70 000 -
i 5 546 928 60 000 - 54 335
6000000 ' 5092 641
5 000 000 - 50 000 - 39 975
4 000 000 - 40 000 -
3 000 000 - 30000 -
2 000 000 | 20 000 -
25faf 1 000 000 - 10 000 -

Q2_12/Q1_13 Q2_13/Q1_14 Q2_14/Q1_15 Q2_12/Q1_13 Q2_13/Q1_14 Q2_14/Q1_15
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WYNIKI
SKONSOLIDOWANE
GRUPY AB

Rachunek zyskow
i strat

Wyszczegolnienie

Przychody ze sprzedazy

Zysk brutto na sprzedazy

Rentownos$¢ brutto na sprzedazy

Zysk na sprzedazy

Rentownos$¢ na sprzedazy

Pozostate przychody/koszty operacyjne
Zysk na dziatalnosci operacyjnej
EBITDA

Marza EBITDA

Przychody/koszty finansowe

Zysk netto

Rentownos¢ netto

Aktywa

Kapitaty wiasne

Wskaznik zadtuzenia ogdtem

3Q 2014/2015| 3Q 2013/2014

[tys. PLN]

1692 423
81 298
4,80%
33311
1,97%

-10 886
22 425
24 449
1,44%

-2 244
13 540
0,80%
1461 327
499 664
65,81%

[tys. PLN]
1348 370
52 650
3,90%
15 037
1,12%
1215
16 252
18 781
1,39%
-2 496
10631
0,79%
1291 882
451 976
65,01%

Zmiana:

%
25,52%
54,41%

121,53%

37,98%

30,18%

-10,10%
27,36%

13,12%
10,55%

1-3Q 2014/15

[tys. PLN]
6 782 186
302 210
4,46%
122 335
1,80%
-24 675
97 660
103 766
1,53%
-9 233
66 620
0,98%
1461 327
499 664
65,81%

1-3Q 2013/14

[tys. PLN]

5546 928
249 090
4,49%
102 115
1,84% ’
-22 884
64 155
79 231
1,56%
-10 728
54 335
0,98%
1291 882
451 976
65,01%

%
22.27%
21,33%

19,80%
0,00%
7,83%

52,23%
30,97%

-13,94%
22,61%

13,12%
10,55%
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1,50
1,45
1,40
1,35
1,30

1,25

1,20 4

Wskaznik ptynnoséci biezacej

0,67
0,67

1,47

0,66
0,66 -
0,65 - 0,65
0,65 - 0,64
0,64
0,64

1,36
1,32

0,63 -
31 marl3 31 mar 14 31 mar 15 31 mar 13 31 mar 14

Konsekwentny i ciggty wzrost ptynnosci finansowej Grupy AB

Wysoka ptynnosc¢ to rekojmia stabilnego wzrostu skali dziatania

Wskaznik ptynnoséci szybkiej

0,67

31 mar 15



L. 31.03.2014 | 31.03.2015
Wyszczegolnienie
[tys.PLN] [tys.PLN]

Kredyty/Pozyczki 247 232 219 738
1 O Obligacje | o | 100457

Diug netto 221910 277 178

Wydatki na inwestycje w Magnicach 11 594 69 844
ANALIZA ng netto skorygf)yw]any o w?/datki na inwestycje w
ZADLUZENIA Magnicach 210 316 207 334

Zadt fin. netto/EBITDA Wskaznik zadluzenia ogétem
4,00 - 3,66 0,67 -

3,50 1 0,66

0,66 0,66
0,65

3,00 1 249 2,59 0,65 - . *
2,50 - 4 0,64

1,00 e
2,00 - ’

0,63

1,50 -
1,00 - 0,62 1
0,50 | 0,61 1
0,00 . 0,60 . '

lat,
ZM ) 31 mar 13 31 mar 14 31 mar 15 31 mar 13 31 mar 14 31 mar 15

- szacowane wskazniki zadtuzenia w scenariuszu przy braku realizacji inwestycji magazynu w Magnicach pod Wroctawiem
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CYKL
KONWERSIJI
GOTOWKI

Q1/2014 | Q1/2015
Rotacja zapasow 40 36
Rotacja naleznosci 33 26
Rotacja zobowigzan 35 29
Cykl konwersji gotowki 38 32
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PRZEPLYWY
FINANSOWE

25/
A >

Cash flow
20000 14924
9 355
10000
, 1N o
-282
-10 000
-20000 -14 698
-30000
-40 000 -32716
-50 000 -44 271
I kw. 2014 I kw. 2015
M Przeptywy operacyjne M Przeptywy inwestycyjne i Przeptywy finansowe
o _/
dane w tys. | kw. 2014 | kw. 2015
Przeptywy operacyjne 9 355 14 924
Przeptywy inwestycyjne -282 -14 698
Przeptywy finansowe -44 271 -32 716
Gotoéwka na koniec okresu 25 150 42 987
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ANALIZA
SG&A
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3,20% -+
3,10% -
3,00% -
2,90% -
2,80% -
2,70% -
2,60% -
2,50% -
2,40% -

%SG&A narastajace za 4 kwartaty

3,12%

Q1 2012 Q1 2013 Q1 2014 Q1 2015

e Wartos$¢ wskaznika SG&A dla Grupy AB na najnizszym poziomie w branzy

e Bezpieczenstwo finansowe i operacyjne wpisane w strategie rozwoju Grupy AB
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RYZYKO
WALUTOWE

HEDGING

SKUTECZNA STRATEGIA PELNEGO ZABEZPIECZENIA
PRZED RYZYKIEM WALUTOWYM
* Wypracowana unikalna metodyka zarzadzania ryzykiem walutowym
* Petne zabezpieczenie przed ryzykiem walutowym
« Rachunkowos¢ zabezpieczen (MSR)

 Efekt: niezaleznie od sytuacji na rynku

dolar amerykanski 3.8 +15.62% 1-10-2014 - 31-3-2015

walutowym neutralny wplyw
zmian kursow walut na

wynik finansowy Grupy AB







WYSPA SKARBOW - OlGéLNOPOLSKA SIEC FRANCZYZOWA
ZABAWEK I ARTYKULOW DZIECIECYCH

Start projektu: maj 2015

1 6 Cel: wzmocnienie firmy Rekman jako czotowego
dystrybutora zabawek w Polsce

WYSPA
SKARBOW

Plan: powstanie 60 sklepéw do konca 2015 roku

<IWysp

KARBOW.prL
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[® kekto. 161
NAJWIEKSZA OPTIMUS 86 yvspa?cel: 60 (k. 2015)
SIEC
FRANCZYZOWA
W REGIONIE
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ATC
ROZWOJ GRUPY AB NA RYNKACH ZAGRANICZNYCH
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ATC

ATComputers

SUKCES POPARTY MOCNYMI FUNDAMENTAMI

Unikalne w regionie sieci franczyzowe; kolejny kwartat

dynamicznych wzrostéw

Najlepszy dystrybutor na rynku w opinii dostawcéw

i klientéw (dystrybutor roku przez 5 lat z rzedu)

Lider rynkowy we wszystkich najwazniejszych
kategoriach produktowych: notebooki, procesory, ptyty

gtdwne, PC, telco, konsole, monitory, serwery

Inwestycja w rozwdj sprzedazy na Stowacji - oportunistyczne

wykorzystanie zmian na rynku dystrybucji

DYSTRYBUTOR ROKU PRZEZ 5 LAT Z RZEDU

2014 @

2013 ©

2012 @

2011 ©

2010 ©

v ]
CESKY IT
DISTRIBUTOR

2014
T o]
P
P ﬂ _
"
[ e
CESKY IT
DISTRBUTOR

AAAAAAAAA
KATECORIE

ABSOLUTNI
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ATC

ATComputers

SUKCES POPARTY MOCNYMI FUNDAMENTAMI 2014 ®

ATC inwestuje mocno w dalszy rozwdj oferty i rynku:
e Dynamiczny rozwdj sieci Digimax - 103 POS marzec’ 15 2013 @
e Enterprise:
e doskonate wyniki dtugoterminowej strategii rozwoju
e strategiczna wspéipraca z gtdbwnymi integratorami 2012 @
e rozwoj zespotu sprzedazowego

e Telco - dynamiczny rozwdj oferty Asus (wytaczny
dystrybutor), w ofercie wszystkie najwazniejsze marki; 2011 ©
+259%b0 - wzrost bazy klienckiej

e Nowe projekty

2010 ©

ATC DYSTRYBUTOREM PIERWSZEGO WYBORU DLA KLIENTOW I VENDOROW

v ]
CESKY IT
DISTRIBUTOR

2014
T o]
P
P ﬂ _
"
[ e
CESKY IT
DISTRBUTOR

AAAAAAAAA
KATECORIE

ABSOLUTNI
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ATC
DIGIMAX

ATComputers

DYNAMICZNY ROZWOJ DIGIMAX ) .
MiciMax

e Najwieksza siec dilerska w Czechach z ofertg

tablet/ICT/GSM/smart-home S« STASTNV PATEK 13.

e Dynamiczny wzrost sieci, juz 103 POS na koniec marca’ 15

e Dalszy szybki rozwdj sieci

e Budowa rozpoznawalnosci rynkowej:

silna marka, petna oferta, najlepsze ceny, jako$¢ obstugi

e Dtugoterminowa strategia rozwoju - szkolenia

produktowe i sprzedazowe, akademie integracji

SUKCESYWNIE BUDUJEMY POZYCJE NAJWIEKSZEGO
GRACZA NA RYNKU TELCO W CZECHACH
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ATC

ATComputers

GODZIWA WYCENA ATC

v’ ATC wycenione w ksiegach AB wg ceny nabycia
v’ Nie oddaje to obecnej wartosci rynkowej ATC

v’ ATC to lider na rynku: dynamiczne wzrosty — pozycja

dominatora, nowe produkty, rynki i aktywnosci

v’ Niemalze 25 min zt zysku (4Q YTD) i premia rynkowa (lider)

2014 @

2013 ©

2012 @

2011 ©

2010 ©

v ]
CESKY IT
DISTRBUTOR

2014

)
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Czech IT
VENDOR
AWARDS



spotka

2SO GLOBAL
. notowarna na @ TECHNOLOGY
DISTRIBUTION

[cq»[ofll COUNCIL

Polski Czempion

SPIERANIA POLSKIZGO BIZNESU

EMEACHANNEL
ACADEMY 2013
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WYBRANE
NAGRODY
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- AB S.A. wg CRN Polska
« ATC wg Reseller Magazine, IDG
Dystrybutorami roku nieprzerwanie od 2010 roku

29%

CESKY IT

2010

&

Czech IT
VENDOR
AWARDS

=/
CESKY IT
JISTRIBUTOR

CESKY IT

2011 2012 2013
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ABSOLUTNI
KATEGORIE

CESKY IT
DISTRIBUTOR

2014
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PERSPEKTYWA
KOLEJNYCH
OKRESOW
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KIERUNKI ROZWOJU GRUPY AB

- Rozwd@j sieci franczyzowych

+ RTV-AGD

- Rozwd@j obecnych kanalow sprzedazy

* Rekman

+ Magnice - inwestycja

+ E-commerce - nowy rozdziat w Magnicach

+ Rozwdj na rynku czeskim

Realizacja strategii rozwoju Grupy AB
+ ostrozne podejscie biznesowe

= pozytywne efekty dla akcjonariuszy




DZIEKUJEMY

A.D:g:taf wWorld

ANDRZEJ PRZYBYLO
Prezes Zarzadu
GRZEGORZ OCHEDZAN

Dyrektor Finansowy, Cztonek Zarzadu




